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DIE MISSION

Unsere hochqualitativen Produkte und professionellen Dienstleistungen 
sind unser Kerngeschäft.

Wir beginnen wo andere aufhören!

Zur internationalen Expansion und um Weltmarktführer in der Stein- und Fliesenpflege 
zu werden, haben wir ein erfolgreiches Franchise-System entwickelt.

Durch die ständige Weiterentwicklung erzielen wir auch zukünftig beste Resultate, 
zum Nutzen für Kunden und Partner.

Egal ob hartnäckige Flecken, Fugenrandverfärbungen oder Graffitiverschmutzungen: Unser Team 
löst all diese Probleme. Dank unserer zeitgemäßen Technologie, unserem Sachverstand und unse-
ren Produkten finden wir immer eine Lösung.

Führende Fliesen- und Natursteinhändler sowie Steinmetzbetriebe, Fliesenleger und Landschafts-
bauer empfehlen gerne unsere Dienstleistung.

Nach einer professionellen Reinigung und Imprägnierung arbeiten wir einen individuellen Instandhal-
tungs- und Pflegeplan für den täglichen Gebrauch des Kunden aus.

vorher vorher

nachher nachher
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ERFOLGSFAKTOREN DER FRANCHISEPARTNER

IN DER DIENSTLEISTUNG LIEGT DAS GELD

Sie sind selbständiger Unternehmer und dabei Teil des Finalit StoneCare Teams. Sie nutzen das 
Know-how der weltweit anerkannten und lukrativen Finalit Dienstleistungen.

GEBIETSSCHUTZ

Zusätzlich werden auch etwaige Anfragen aus Ihrem Gebiet an Sie weitergeleitet.

24/7 HOTLINE

Telefonisch, per E-Mail, WhatsApp - jederzeit!
Wir helfen bei der Geschäftsentwicklung, Akquise, Angebotserstellung, Problemen auf einer Bau-
stelle,... einfach bei allen auftretenden Fragen!

SCHULUNG UND AUSBILDUNG

Intensive fachliche Schulungen, Produktneuheiten, rhetorische Schulungen, individuelle Problem-
lösungen.

MARKETING 

Social Media, Prospekte, Mailings, Gutscheinhefte, Videos, Verbrauchsrechner,...
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UNTERNEHMENSCOACHING

Angebotslegung und Preisgestaltung, Arbeitsaufträge, Rechnungen, Organisationsabläufe. Wir 
helfen, organisatorische Dinge schnellstens umzusetzen, um sich auf das Wesentliche konzentrie-
ren zu können - die FinalitStoneCare Dienstleistungen.  

WEBSITE

Profitieren Sie von einer starken Webseite! 

LEICHT ZU LERNEN UND UMZUSETZEN

Mit dem vorhandenen Wissen und den besten Produkten am Markt ist das Geschäftsmodell für 
handwerklich begabte Personen schnell zu erlernen und umzusetzen. Das bestehende Know-How 
sowie jahrelange Erfahrung sind ein großer Vorteil des Franchise-Systems und ein zusätzlicher Vor-
sprung dem Mitbewerb gegenüber.

NETZWERKE UND ZIELGRUPPEN

Strategische Industrie-Partner, bestehende Kundennetzwerke, Archi-
tekten, Steinmetze, öffentliche Ämter und Gebäude, Sachverständige, 
Krankenhäuser, Versicherungen, Banken, Hotels, Fitnesscenter, Schulen, 
Privatpersonen, etc.

SOFORT LOSLEGEN

Software, erprobt und bewährt: für Angebote, Aufträge, Auftragsbestäti-
gungen, Rechnungen, Preise

GRUPPEN-DYNAMIK

Ihr Vorteil: Teilen Sie Ihre Gedanken und Zahlen mit anderen Franchise- 
Partnern.

SIE MÜSSEN KEIN HANDWERKER SEIN

�� LASSEN SIE ANDERE FÜR SICH ARBEITEN

�� SIE SOLLTEN EIN VERKAUFSEXPERTE SEIN

�� UND KUNDEN FINDEN

ERFOLGSFAKTOREN DER FRANCHISEPARTNER
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DAS  POTENTIAL

LUKRATIVES  
GESCHÄFTSFELD

Marktnische – hoher Deckungsbeitrag!
Das Restaurierungs- und Konservierungs-

geschäft ist sehr lukrativ. Es entstehen 
geringere Kosten als bei einem Austausch 

oder einer Neuverlegung der betroffenen 
Oberfläche. Eine hohe Wertschöpfung in 

geringer Zeit ist möglich.

RESTAURIERUNG  
STATT ERSATZ

Durchschnittskosten einer Reinigung und 
Imprägnierung für 50m² Steinflächen: 
1.660,- Euro netto.
Durchschnittskosten einer Restaurierung 
(Schleifen, Reinigen, Imprägnieren) für 
50m² Steinflächen: 4.000,- Euro.
Durchschnittskosten einer Ersatzvornah-
me (alten Boden entfernen, neuen Boden 
verlegen) für 50m² Steinflächen: 
10.000,- Euro.

MÖGLICHE  
UMSÄTZE

Zwei Arbeiter können einen durch-
schnittlichen Umsatz von 200.000,- 

Euro pro Jahr erzielen.   
Ein Objekt mit Umsatz bis zu 2.000,- 
Euro kann an einem Tag fertiggestellt 
werden, mit hohem Deckungsbeitrag 

von bis zu 50%.

02

01

03
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REFERENZEN

FINALIT REFERENZEN BÜRGEN FÜR QUALITÄT

Man bezeichnet uns als glanzvolles Unternehmen, weil unsere Referenzen in ursprünglichem oder 
neuem Glanz erstrahlen. Jede noch so kleine Fläche in einem privaten Badezimmer ist eine Refe-
renz, auf die wir stolz sind. Kleine wie große Aufträge werden mit der selben Sorgfalt behandelt, 
kleine wie große Erfolge zählen.

Hotel The Romanos, Griechenland Marina Bay Sands Hotel, Singapur

Frauenkirchen, Deutschland Kaiserin Sissi Denkmal, ItalienSakkara Stufenpyramide, Ägypten Prinzessin Diana Memorial, London, England

Petersdom, Vatikan MS EuropaMekka, Saudi Arabien
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WERDEN SIE FINALIT FRANCHISE PARTNER!

WIR SUCHEN FRANCHISE PARTNER - WIR SUCHEN SIE!

Sind Sie...?

Können Sie sich mit den obigen Voraussetzungen identifizieren? Sind Sie daran interessiert, Fran-
chise Partner zu werden? Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!

BEWERBUNGSABLAUF

Bewerbung und Austausch von Informationen

Kennenlernen / Klärung von offenen Fragen

Finalit Informationstag: Unternehmen, Produkte, Dienstleistungen, Baustellen

Absichtserklärung

Finanzierung - Standort - Vertragsabschluss

�� handwerklich begabt

�� finanziell abgesichert

�� erfahren in Vertrieb und Management

�� Existenzgründer

�� verkaufsorientiert

�� bereit für einen Karrierewechsel
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Finalit StoneCare GmbH Deutschland

Baldurstrasse 29
80637 München

Kontakt: Michael Epple 
Mobil: +49 172 862 7259
Tel: +49 89 767 537 21 
E-Mail: office@finalit-stonecare.de

www.finalit-franchise.de 
www.finalit-stonecare.de 

Spezialreinigung & Schutz / Ägypten: Saqqara und Cheops Pyramiden


